Werbeartikel und &dhnli-
ches auf - und das sehr
erfolgreich.

Am Anfang stand aber
ein Flop. Halboth, die
frither in Industrieunter-

nehmen im Marketing ta--

tig war, griindete den Call
a gift service, um ausldn-
dischen Geschdftsleuten
typisch  deutsche  Ge-
schenke fiir ihre Daheim-
gebliebenen zu offerie-
ren. ,Wir hatten eine
Marktanalyse  gemacht
und es sah am Anfang
auch gut aus“, sagt sie.
Doch die potenziellen
Kunden nahmen einfach
die Angebotslisten aus
den Hotels mit und gin-
gen selbst shoppen. , Wir
haben dann nach drei
Monaten  umgeschaltet
auf Werbeartikel“, erin-
nert sie sich. Der Name

der hat es
letztlich ja
nicht ge-
klappt, die
Spiele hier-
her zu ho-
len“, bedau-
ert Halboth.

An die
250 Kunden
aus Indus-
trie und Gewerkschaften,
Banken, Versicherungen,
Vereinen und Organisa-
tionen hat Halboth mitt-
lerweile, etwa 70 zdhlt sie
zu den Top-Kunden. Da-
runter befinden sich so
namhafte Unternehmen
wie die Bausparkasse
Schwabisch Hall, McDo-
nald’s, AT & T, Merck,
die GEW und der Bun-
desanzeiger-Verlag.  Sie
konnen zum einen aus
den Katalogen und dem

bung. Zu-
dem stehen
Mitarbeiter-
pramien
und  Kun-
dengeschen-
ke etwa zu
Weihnach-
ten im, Port-
| folio. ,Wir
lassen dann
schon mal Rentierfleisch
aus Finnland importie-
ren®, erlautert sie. ,Und
was immer gut geht, sind
Elektronikartikel wie
USB-Sticks, die aus Fern-
ost kommen.“ Informa-
tionen, was es alles gibt,
holt sie sich auf entspre-
chenden Messen.

Die Geschenke werden
ganz individuell auf die
Zielgruppe zugeschnitten.
Da kann sich der Fufiball-
fan dann beispielsweise

~duzieren

jemanden  beschenken
wollen. , Wir bieten einen
Vollservice. Wir beraten,
wir konnen speziell pro-
lassen,  wir
iibernehmen bei Wunsch
auch den Versand.“ Die
Waren lagern dabei nicht
im Hegweg, wo Halboth
ihre Biiros hat, sondern
bei einem Kommissionie-
rer in Grofs-Ostheim.
Gerade jetzt in der Vor-
weihnachtszeit herrscht
wieder Hochbetrieb bei
ihr ,,Wir bekommen gan-

ze Listen von unseren

Kunden, die abzuarbeiten
sind.“ Zeit, sich nebenher
zu engagieren, bleibt ihr
dennoch: So bewirbt sie
sich derzeit fiir die THK-
Vollversammlung.

@ www.callagift.de

Ein Geschenk, das sie

nicht kennt, gibt es
nicht: Ulrike Halboth ver-
sorgt mit threm Call a
gift service von Langen
aus Firmen und Organi-
sationen mit Werbearti-
keln. Foto: Strohfeldt

_Im Urlaub, \
um die Wurst



